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WEITERBILDUNG UND FACHWISSEN

Ob private Vorsorge, Biometrie, Kranken oder Sach, ob 
KI, Rechts- und Haftungsfragen oder Maklerverwaltungs-
programme: Für wettbewerbsfähige Maklerhäuser ist es 
entscheidend, stets auf dem neuesten Stand der Entwick-
lungen in einzelnen Produkt- oder Kompetenzbereichen 
zu bleiben. Denn Produkte, Prozesse und rechtliche Rah-
menbedingungen entwickeln sich beständig weiter. Die 
DKM 2025 bietet Ihnen dazu ein kompaktes und  
vielfältiges Programm an Workshops, Vorträgen und 
Panel-Diskussionen, die von führenden Expertinnen und 
Experten der Versicherungs- und Finanzbranche zusam -
mengestellt und geleitet werden. Diese Einblicke und das 
erweiterte Fachwissen helfen Ihnen, sich als kompetenter 
Berater für Ihre Kundinnen und Kunden zu positionieren. 

NETZWERKEN IN ENTSPANNTER  ATMOSPHÄRE

Eines der Hauptmerkmale der DKM ist die Gelegen-
heit zum Netzwerken in einer lockeren und freundlichen 
Atmosphäre. Hier treffen Sie sowohl Kolleginnen und 
Kollegen aus der ganzen Branche als auch potenzielle 
Geschäftspartner und Dienstleister. Die Leitmesse der Ver-
sicherungs- und Finanzbranche bietet eine einzigartige 
Plattform, auf der Sie bestehende Beziehungen pflegen 
und neue Kontakte knüpfen können, die für die Weiter-
entwicklung Ihres Unternehmens entscheidend sein kön-
nen. Denn die Messe zieht eine Vielzahl an Start-ups der 
InsurTech-Branche genauso wie etablierte Versicherer 
und Markt- bzw. Rechtsexperten an. Das macht die Messe 
für Sie zu einem idealen Ort, um Kooperationen auszu-
loten und innovative Lösungen für Ihr Maklerhaus bzw. 
Ihre Kundinnen und Kunden zu entdecken.

KONSOLIDIERUNG UND KI

Ein weiterer wichtiger Aspekt ist die fort-
schreitende Konsolidierung unter Makler-

häusern, Pools und Dienstleistern und 
zuletzt auch unter Versicherern 

im Markt. Diese Entwick-
lungen haben weitrei-

chende Auswir-

Darum lohnt sich ein Besuch  
auf der DKM 2025

kungen auf die Marktstruktur sowie die Beratung im 
Maklerhaus. Ebenso entwickelt sich KI mit großer 
Geschwindigkeit. Die neue Technologie hat das Poten-
zial, Kundenkontakt, Beratung, Produkte sowie 
Underwriting-Prozesse grundlegend zu verändern. Die 
DKM bietet Ihnen die Chance, sich über diese Verände-
rungen zu informieren und mit Expertinnen und Exper-
ten auf Augenhöhe zu diskutieren.

DIE ANMELDUNG IST AB SOFORT MÖGLICH

Die DKM 2025 ist mehr als nur eine Messe. Sie ist ein 
integraler Treffpunkt für die Versicherungs- und Finanz-
branche, der umfassendes Wissen, wertvolle Kontakte 
und zukunftsweisende Lösungen bietet. Schon jetzt kön-
nen Sie sich Ihr persönliches Ticket sichern. Die Anmel-
dung ist bereits möglich. Auch deswegen lohnt sich 
nochmals der Blick auf das diesjährige Öffnungskonzept 
der DKM. Die Leitmesse der Versicherungs- und Finanz-
branche öffnet 2025 ihre Tore für die Fachbesucherinnen 
und Fachbesucher am Dienstag, dem 28.10.2025, um 
11:00 Uhr. Die Messe endet am Mittwochnachmittag, 
dem 29.10.2025, um 16:00 Uhr. Veranstaltungsort bleibt 
die Messe Dortmund. Und am Dienstag, 28.10.2025, fin-
det direkt im Anschluss des Messetages das „Meet-up“ 
statt, eine Veranstaltung vor allem mit Netzwerk -
charakter. Der Besuch der Veranstaltung ist im Messe-
ticket enthalten.
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Auf einen Blick

• Umfassender Marktüberblick

• Große Ausstellungshallen mit Themenparks

• Perfektes Networking

• Weiterbildung in Kongressen

• Speaker’s Corner mit prominenten Rednern

• Digitale Weiterbildung und Networking im Vorfeld  
auf der Plattform DKM365

• FemSurance

• Jungmakler-Campus und Young DKM
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„Der Jungmakler Award ist eine  
Bewegung einer echten Community“
Interview mit Tobias Knörrer,  
CEO der bbg Betriebsberatungs GmbH  
(DKM-Messeveranstalter)

Herr Knörrer, warum ist das Format Jungmakler Award  
heute wichtiger denn je für die Zukunft der Branche?

Wir stehen als Branche vor einem der zentralen und 
unumkehrbaren Megatrends: der Demografie. Das 
betrifft Makler, Versicherer, Pools – letztlich alle Markt-
teilnehmer gleichermaßen. Genau darin liegt aber auch 
eine große Chance. Seit 2011 machen wir junge Makle-
rinnen und Makler durch den Jungmakler Award sicht-
bar und begleiten sie auf ihrer unternehmerischen Reise.

Der Award ist weit mehr als ein Wettbewerb – er ist 
eine Bewegung einer echten Community. Wir bieten 
Raum für Innovation, fördern unternehmerische Freiheit 
und unterstützen neue Denkansätze. Durch unser starkes 
Netzwerk und die engagierte Unterstützung unserer För-
derer und Alumni entsteht echter Gestaltungsraum. Wer 
mitmacht, wird Teil eines dynamischen Marktplatzes der 
Ideen.

Was unterscheidet den Jungmakler Award von klassi-
schen Nachwuchsprogrammen – und worin liegt der 
Mehrwert für junge Maklerinnen und Makler?

Wir sind keine beliebige Nachwuchsinitiative, die 
kurzfristig auf Trends reagiert. Seit über einem Jahr-
zehnt verfolgen wir ein klares Ziel – mit echter Überzeu-
gung. Dabei steht die individuelle Förderung im Mittel-
punkt. Unser Alumni-Netzwerk ist heute eines der 
stärksten der Branche.

Als bbg agieren wir bewusst neutral, unabhängig und 
mit dem Fokus auf die Menschen. Wir entwickeln For-
mate gemeinsam mit den Jungmaklerinnen und Jung-
maklern und richten uns nach ihren Bedürfnissen – 
nicht umgekehrt. Der Award ist heute eine strategisch 

relevante Säule unseres Geschäftsmodells – und 
wurde zuletzt umfassend modernisiert.

Mit der Young DKM wird das Thema Jungmakler seit 
zwei Jahren stärker ins Messeprogramm eingebun-
den. Welche Ziele verfolgen Sie damit und wie soll 
das konkret aussehen?

Die Branche braucht junge Menschen – fachlich wie 
menschlich. Mit der Young DKM schaffen wir einen 
Raum, in dem sich junge Maklerinnen und Makler als 
Teil der Branche erleben können. Die DKM ist das zen-
trale Branchenevent, auf dem alle wichtigen Player 
zusammenkommen – für den Nachwuchs eine einma-
lige Gelegenheit, die Vielfalt des Marktes kennenzuler-
nen und wertvolle Kontakte zu knüpfen.

Die Young DKM bietet jungen Maklern eine einma-
lige Chance, die Branche kennenzulernen und sich 
gezielt zu vernetzen. Diesen Raum werden wir ausbauen 
– um die Branche wieder attraktiv zu machen.

Abends dann findet die Verleihung des Jungmakler 
Award statt. Welche Bedeutung hat die feierliche 
Preisverleihung auf der Messe?

Die Preisverleihung ist mehr als ein symbolischer 
Abschluss – sie ist eine Bühne, die den Jungmaklerinnen 
und Jungmaklern gerecht wird. Wer den Mut hat, sich 
unternehmerisch auf den Weg zu machen, verdient Sicht-
barkeit, Anerkennung und Respekt.

Mit dem Rahmen auf der DKM zeigen wir: Nach-
wuchsförderung ist kein Randthema – sie gehört ins 
Zentrum der Branche. Der Gala-Abend bringt diese 
Wertschätzung zum Ausdruck und macht deutlich, wie 
ernst wir das Engagement der Teilnehmenden nehmen.

Was erwarten junge Talente Ihrer Erfahrung nach 
wirklich von der Branche – und wie adressiert der 
Jungmakler Award diese Bedürfnisse?

Vor allem: Ehrlichkeit, Transparenz, Partnerschaft – 
und echte Begegnung auf Augenhöhe. Junge Maklerin-
nen und Makler wollen nicht anders behandelt werden, 
nur weil sie noch nicht den höchsten Umsatz bringen. 
Sie suchen Partner, keine Gönner.

Der Jungmakler Award schafft genau diesen Rah-
men. Hier entstehen echte Beziehungen, Vertrauen – und 
nicht selten Freundschaften. Unternehmen werden für 
die Teilnehmenden greifbar, relevant und zugänglich. Es 
geht nicht um Zahlen, sondern um Haltung.

Wie können sich Versicherer und weitere etablierte 
Marktteilnehmer stärker einbringen, um gemeinsam 
mit dem Nachwuchs eine zukunftsfähige Branche zu 
gestalten?

Der Jungmakler Award ist nicht nur ein Türöffner, 
sondern längst ein lebendiger Community-Hub. Ich 
kenne keine vergleichbare Initiative, die so konstant über 
Jahre hinweg echten Austausch ermöglicht.

Was es braucht, sind neutrale Räume, in denen Wis-
sen aus verschiedenen Perspektiven zusammenkommt – 
und das ganz bewusst generationenübergreifend. Der 
Schlüssel heißt: gemeinsam. Wir stehen vor großen 
Herausforderungen – und die lösen wir am besten, wenn 
wir unser Wissen und unsere Ideen teilen. Nicht überei-
nander sprechen, sondern miteinander gestalten.

Tobias Knörrer
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Wir sind langjähriger 
Golf Partner von

ES GEHT UM
DIE KUNST 
UNTERNEHMEN 
MARKTGERECHT
ZU BEWERTEN UND 
DAS WICHTIGSTE 
NICHT AUS DEN 
AUGEN ZU LASSEN: 
DIE MENSCHEN 
DAHINTER.

+49 (0) 6196 400 108
dradams.de
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